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ACCESSIBILITÉ : Tout public - Conformité réglementaire de l'accès aux personnes à mobilité réduite. Parce que nous
sommes soucieux de donner les moyens et de rendre nos formations accessibles à tous, votre interlocutrice
privilégiée et référante handicap est Katia Chestier que vous pouvez contacter si besoin sur
katia@aimantaopportunites.com
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Vous désirez :
 

Révéler ou oser exploiter votre X Facteur dans votre business et votre vie : ce qui fait votre
différence et toute votre puissance.
Créer des connexions fortes : sincères, stratégiques, solides, pour co-créer et aller plus loin.
Aligner votre activité avec votre passion. 
Lancer des projets d'envergure ou organiser des événements impactants.
Maîtriser l'art du Vendeur-donneur : Vendre avec cœur, éthique et performance.
Donner des conférences inspirantes et tout autre défi en communication, prise de parole ou
influence que nous pourrions explorer ensemble !
Construire une communauté solide, en alignement avec votre vision et vos valeurs.
Trouver des partenaires engagés.

Pour les Leaders en action : 

Chef d'entreprise, Entrepreneur ou Intrapreneur confirmé, aux personnes déterminées et
ambitieuses, ouvertes d'esprit, avec un État d’Esprit entrepreneurial, prêtes  à investir en soi et
dans son business et qui ont déjà généré + de 100 000 € cumulés* ou qui sont en croissance et qui
partagent les traits de caractères d’un leader en action.

Votre accompagnement : 

1 RDV  “STARTER” : 1h30 en RDV individuel, avec Yannick Alain.
Objectif : apprendre à se connaître, s’imprégner de votre business, connaître vos envies, vos défis et
définir vos objectifs. 

 9 RDV “POWER” en “One-to-One : 1 fois par mois en tête-à-tête avec Yannick Alain.
Objectif : construire efficacement votre déploiement.

 9 RDV “ALLIANCE” Mastermind : 1 fois par mois, avec tout le groupe, session de cerveau collectif.
Objectif : partager vos défis, trouver des idées et des axes stratégiques pour se développer ou rebondir.

 9 Sessions “TRAINING” de groupe :
=> 1 rdv tous les mois.
Objectif : pratiquer les enseignements sur les 3 piliers Communication | Réseau | Influence et recevoir
de nouveaux apports.

 3 Bootcamps digitaux de 2 jours chacun : 
 

Bootcamp “Prise de Parole et Événementiel” : Art oratoire, organisation d’évènement
impactants
Bootcamp “Développez votre Intelligence Entrepreneuriale” : Vision, leadership, Délégation,
efficacité personnelle
Bootcamp “Libérez votre Puissance Commerciale” : Réseau et Vente 

 4  Masterclass “SECRETS D'EXPERTS” en groupe et en live.
=> Les sujets et les intervenants seront choisis en fonction de l’avancée et des besoins du groupe.

 L’IMMERSION X : Rassemblement de plusieurs jours en présentiel en France ou dans un pays
proche. 

(Frais de vie à votre charge)

Modalités et délais d’accès : sur candidature via un questionnaire puis entretien préalable avec
Yannick Alain, votre formateur, pour valider l’inscription. Accédez ci-dessous au questionnaire : 

Prochaine session prévue au 3ème semestre 2024. 

Contact : 

MENTORAT

mailto:contact@yannick-alain.com
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdOWHOokeNyyVXO7iosgUfXm3fdsSZJkg6dVyvncVvqdhMuYw/viewform?usp=pp_url


Prérequis : Aucun. 

Matériel nécessaire : Avoir une connexion internet et un outil qui vous permette de vous connecter à
une plateforme de formation e-learning (ordinateur, tablette ...)

Bootcamps Digitaux :
• CONNECT :  Une formation complète pour révéler votre potentiel relationnel et commercial (même si
vous n'aimez pas ça. Durée : 2 jours en direct via Zoom. 
• MASTER IA : Plus  de temps + de productivité + de créativité. Découvrez les incroyables pouvoirs de
l'IA pour votre vie professionnelle. Durée : 4 demi-journées en direct via Zoom. 
• IMPACT : Donner du pouvoir à votre message ! La prise de parole impactante dans le style
conversationnel. Durée : 2 jours en direct via Zoom. 
• PITCH : Devenir un.e virtuose pour se présenter et présenter les autres. Durée : 4h en direct via Zoom. 
• SP!KER : Votre conférence impactante en 2 jours ! Durée : 2 jours en direct via Zoom. 
• POWER : Révélez votre leadership Next-Level. ! Durée : 4 demi-journées en direct via Zoom. 

Les Challenges :
• !MPACT30 : 1 vidéo par jour pendant 30 jours ! 
• CONNECT30 : Vos premières ventes en 30 jours ! 
• BUSINESS90 : 90 jours pour 1 offre magnétique, 1 système de vente et vos premières ventes ! 

Les programmess en e-learning :
• BUSINESS ACADEMY  : Le cursus complet pour créer et developper une entreprise gagnante ! 
• MASTER PERSUASION : Les meilleures techniques, et stratégies, pour maitriser l’art de la vente (avec
éthique et bienveillance) 
• MASTER CONTACT : Devenir magnétique et un as du relationnel (même si vous êtes introverti !) 
• SHIFT POWER : Le processus de découverte de soi pour trouver sa voie et son pourquoi ! 

Les Bonus :
• Bonus #1 : WorkZone x2/mois : 5 par groupe (Argo., offre, avatar, objections, etc…) 
• Bonus #2 : Mastermind x2/mois : 5 par groupe 
• Bonus #3 : Masterclass Expert x9/an 
• Bonus #4 : Business Connect Family x9/an 
• Bonus #5 : Webi Flash avec Yannick 20x/an 
• Bonus #6 : Le Lab : CréaPub avec Yannick 1x/mois
• Bonus #7 : Le Lab : CréaSocial contenus tendances avec Yannick  
• Bonus #8 : Le YA.IA BOT sur votre WhatsApp 
• Bonus #9 : La Team Élite sur WhatsApp - Acceptation sur conditions *  - Modéré par Yannick ALAIN
• Bonus #10 : Flexi + - Commencez, mettez en pause, redémarrez … Quand vous voulez !
• Bonus #11 : Reboot Xperience Live 1 place pour le live (Frais de réservation remboursé à la fin du
live 47€)
* L’acceptation dans ce groupe d’élite est conditionnelle d’un CA minimum de 30k sur l’année N-1 ou démontrer un CA
de 2500 euros par mois sur les 2 derniers mois d’activités (sur preuve(s)) 

Durée : Accompagnement sur 12 mois avec un accès à la plateforme Skool où vous y trouverez tout le
contenu et les replays (mise en ligne sur cette période) et où vous pourrez échanger avec la
communauté. Une équipe support dédiée pour toute question ou toute demande.

Modalités et délais d’accès : 
Envoyez-nous votre candidature et nous vous répondrons sous 48h avec toutes les informations
d’inscription :  
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Prérequis : Aucun. 

Matériel nécessaire : Avoir une connexion internet et un outil qui vous permette de vous connecter à
une plateforme de formation e-learning (ordinateur, tablette ...)

Objectifs : Cette formation va vous mettre en relation avec Yannick ALAIN pour trouver, créer et vendre
votre formation grâce à des outils pédagogiques (exercices et supports vidéos).

Notamment :

comment procéder pour la création de la formation ?
connaître les leviers pédagogiques d’un bon formateur
savoir raconter des histoires pour simplifier des concepts
être un enseignant formateur passionnant
structurer une formation
livrer une formation de façon digeste et attractive
savoir comment ajouter de la valeur à ses services et formations
les exercices inoffensifs pour engager les apprenants et maintenir un bon niveau de présence et de
concentration
comment créer un système qui fidélise le client / le patient / l’étudiant ?
comment utiliser l'email pour se rappeler au bon souvenir de sa liste de contacts ?
comment les dates d’anniversaire et les fêtes du calendrier sont un prétexte pour vendre ?
les stratégies d’humour pour marquer les esprits
les bases du web marketing au service de vos valeurs
des techniques et structures pédagogiques

Durée : Formation en e-learning de 4h avec deux modules consacrés à la Création de votre formation,
et deux modules consacrés à la Vente de votre formation.

Modalités et délais d’accès : Accès immédiat à votre espace de formation e-learning. Inscription à la
formation en cliquant sur ce lien : 

Méthodes mobilisées et modalités d’évaluation :
Formation en e-learning avec mise à disposition d’une plateforme et d’une équipe support dédiée pour
toute question ou toute demande. 
Portail de formation en ligne pour l’ensemble des cours à disposition : vidéos et supports avec des
exercices qui finalisent l’apprentissage par un travail personnel. La formation est livrée intégralement
dès votre inscription.
L’apprentissage est progressif grâce à un timing libre et souple, un rythme de travail entièrement
personnalisé et une méthode structurée en 4 étapes. 
Pour faciliter votre prise en main, nous avons créé un menu déroulant, avec les 4 modules détaillés et
une barre de progression.
Vous avez également un espace de commentaires et de bloc-notes en ligne. 
Tout au long de votre parcours, vous aurez des questionnaires d’évaluation à la fin de chaque module. 

Coût de l'inscription : 97 euros HT au lieu de 197 euros HT

Contacts : 

https://www.aimant-a-opportunites.com/blv/
https://www.aimant-a-opportunites.com/vente-business-learning/
mailto:contact@yannick-alain.com

